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Una guia esencial para negociar en el mundo globalizado y online, de la mano del
mayor experto mundial en negociacion

Una guia esencial para negociar en el mundo globalizado y online, de la
mano del mayor experto mundial en negociacion

En Negociacion, Max Bazerman, pionero en el campo, muestra cOmo negociar
con éxito hoy en dia adaptando principios y estrategias para los nuevos y
desafiantes contextos a los que se enfrenta este sector. Brindando herramientas
para negociar a través de diferencias culturales y politicas o durante
periodos de crisis. Una visién concisa y experta de las técnicas esenciales de
negociacion para cualquier persona que se inicie en el tema o desee actualizarse a
las nuevas tendencias.

Max H. Bazerman

Max H. Bazerman es profesor de Administracion de Empresas en Harvard
Business School, autor e investigador con méas de 200 articulos publicados. Ha
sido nombrado una de las 100 personas mas influyentes en ética empresarial de
Ethisphere.



