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Las 7 puertas para comprar tu
vivienda y acertar

Jordi Clotet

Una guia completa para despejar las dudas sobre el sector inmobiliario y
desentrafiar las claves para acertar en la compra de tu vivienda

Tu casa debe hacerte feliz, no condicionarte la vida

Casi todas las personas, en algin momento de nuestra vida, nos enfrentamos a la
aventura de seleccionar y comprar una vivienda. Algo que puede ser una vivencia
apasionante o una pesadilla, especialmente cuando no se conocen los
innumerables factores que influyen técnica, econémica y emocionalmente en el
proceso de adquisicion de un inmueble.

Jordi Clotet sintetiza en este libro todo lo que ha aprendido en méas de treinta afios
de experiencia en el sector: un conocimiento de alto valor que permite ampliar
conciencia y aprender para transitar ese proceso con éxito. Definir objetivos,
elaborar un presupuesto realista en funcién de capacidades financieras, explorar el
mercado, o negociar las mejores condiciones de la compraventa, entre otros
analisis y reflexiones de valor.

Aqui encontrards una guia amena, transparente e ilustrada con casos reales, que
te permitira comprender con mayor profundidad todas las variables que intervienen
en la busqueda y adquisicion de una vivienda para disfrutar de cada etapa del
proceso hasta encontrar el hogar mas adecuado para cada persona.

Como dice el autor, el mercado inmobiliario parece una selva peligrosa, pero si
sabes cémo moverte por ella la expedicién puede ser incluso divertida. Si quieres
gue el proceso de adquirir tu vivienda contribuya mas a tu felicidad que a tus
dudas y angustias necesitas conocer las herramientas, procedimientos y actitudes
que contribuirdn a una buena compra. Abre este libro y preparate a cruzar las siete
puertas que dan acceso a la casa de tus suefios.
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