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Liderándome para liderar
Cosimo Chiesa de Negri

El camino hacia la excelencia

Carlos vivía en un tren de alta velocidad del que no sabía cómo bajar. En los últimos años, su carrera
profesional había dado un salto vertiginoso. Trabajaba en una multinacional en la que no paraba de
ascender a puestos de mayor responsabilidad. Se había hecho rico, y su nómina le permitía comprar todo
lo que quería. Además, en su empresa estaba muy bien considerado, y todo el mundo sabía que más
pronto que tarde se convertiría en el director general de la compañía.

Pero el éxito profesional y el dinero tenían un precio. Un precio demasiado elevado. Carlos había llegado
a lo más alto, pero lo había hecho hipotecando su vida y la de su familia. Vivía para trabajar, en lugar de
trabajar para vivir. Apenas veía a sus hijos y, aunque solía prometer que buscaría el modo de compartir
más tiempo con ellos, nunca lo cumplía. Hasta que su mujer, harta de su soledad y de llevar el peso de
toda la familia, decidió separarse.

En todo esto iba pensando Carlos la noche que tuvo el accidente que casi lo mata. Cuando se despertó
en el hospital, lo primero que vio fue la sonrisa de su mujer, que lo miraba con los ojos llorosos. La vida le
había dado una oportunidad, y ahora empezaba el trabajo más arduo de cuantos había afrontado: el de
reordenar sus prioridades y recuperar a su familia.
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Cosimo Chiesa de Negri

Cosimo Chiesa es presidente de Barna Consulting Group y profesor de Dirección Comercial del IESE
Business School desde 1978. Tras haber ocupado diversos cargos directivos en empresas
multinacionales, en 1985 creó Barna Consulting Group, consultora especializada en distribución
comercial, dirección de ventas, marketing relacional y coaching directivo que ha prestado servicio a
empresas líderes de todos los sectores.

Es autor de otros siete libros: Fidelizando para Fidelizar (Eunsa, 2007), Vender es mucho más (Empresa
Activa, 2007), Dirigir Vendedores es mucho más (Empresa Activa, 2008), CRM las 5 Pirámides del
Marketing Relacional (Deusto, 2009), Protagonista o Espectador (Lid editorial, 2011), entre otros.


