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Vender es facil, si sabe coOmo

Alejandro Hernandez

Para vender, definitivamente hay que 'querer' vender, y esto pasa necesariamente
por 'querer’ estar en la calle. Y este 'querer' hasta hace poco no se llevaba, pero
ahora es imprescindible, como bien nos dice Alejandro. Este libro te da esa
energia, esa emocion, ese querer vender, con herramientas concretas faciles de
usar, de inmediata transferencia al puesto de trabajo.Enrique Diaz-Maurifio
Garrido, Director de Formacién en Bankinter.

No hay que darle mas vueltas: “Todo comienza y termina en el cliente”. Y es que
en ventas hay que simplificar. Nuestro Unico objetivo, para tener éxito comercial,
debe ser algo tan sencillo y tan dificil como conseguir que los clientes nos elijan.
Una vez asumido este principio vender es facil ya que simplemente se trata de
ayudar a comprar.

Pensando desde el principio que el cliente es el objetivo de todo negocio se puede
disefiar, producir, distribuir, anunciar, y vender con extraordinaria facilidad.

| Alejandro Hernandez, empresario de reconocida trayectoria, le explica aqui cémo

conseguirlo.

Alejandro Hernandez

Alejandro Hernandez comparte sus talleres y conferencias por todo el mundo.
Europa, India, China o América, y en empresas tan dinamicas como GENERAL
ELECTRIC HEALTHCARE, OTIS, CAIXABANK, ROCA o0 MERCADONA.

Es empresario, propietario de la cadena de tiendas NICHI SEIJO, de la mayorista
de viajes HIPERFAIRS, de TRAINING PROVIDERS y de ESTUDIA USA. Es
licenciado en Derecho y Mediador de Seguros titulado.

Autor de cinco libros, entre ellos el bestseller Negociar es facil, si sabe como, que
es el libro de negociacion mas vendido de un autor espafiol, Negociacion para
Dummies, Vender es facil, si sabe como y Como liderar hoy, con 4 conversaciones

Inicié su carrera como directivo en la empresa estadounidense TEXACO
CHEVRON. Después se incorpor6é en BANG & OLUFSEN como country manager
para Espafia y Portugal.

Si quieres informacion para participar en alguno de sus talleres abiertos de
negociacion puedes contactar con Susana:tp@formacionejecutivos.com



