Negociacion

dummies

Planifica
tu negociacion
estratégicaments

Conoce las variables que
te ayudardn a desblogquear
un acuerdo

Logra todo o que
e propangas.

Fecha de publicacién:
22/10/2013

Sello Editorial:
Para Dummies

Contacto de prensa

Nombre: Maria José Bertran
Teleféno: 93 492 82 03

Email: mjbertran@planeta.es

Alejandro Hernandez

Auntor de Negociar es Fcil, si sabe como

Negociacion para Dummies

Alejandro Hernandez

Negociar es un proceso de comunicacion para buscar un punto de encuentro en el
que las dos partes salgan ganando.

¢ Sabias que el 80% de las empresas no tiene un proceso formalizado para
negociar y que cada uno de sus directivos lo hace a su manera? Negociar no es
regatear, ceder o imponer; negociar es un proceso de comunicacion para buscar
un punto de encuentro en el que las dos partes salgan ganando. jCuanto tiempo y
dinero se pierde por falta de preparacion especifica para negociar! Este libro te
ensenara que comportamientos y habilidades son correctos en una negociacion, te
guiara para dirigir el proceso en vez de reaccionar al movimiento del otro y, con
eso, reduciras tu ansiedad en tus proximas negociaciones. ¢ Que te parece?
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Es empresario, propietario de la cadena de tiendas NICHI SEIJO, de la mayorista
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